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AL.EA.: consulenza «radicata» '
per chi vuole produrre in Cina

_.__“_mm & nata dai due
soci titolari dopo anni
di esperienza

nel paese asiatico

Patrizia Ginepri
1 Spirito imprenditoriale, tanto

know how ¢ maniche rimboe-
cate. E' questo il biglietto da vi-
sita di ALLEA consulting srl, glo-
vane societd di Traversetolo (as-
sociata al Gruppo Imprese Ar-
tigiane) che ha scelto un campo
diattivitd ben preciso: fornire
consulenza per Iindustrializea-
zione in Cina

In che modo? E' semplice: se
unimprenditore vuole aprire
un'attivitd industriale in Cina o
delocalizzare una parte della
propria produzione nel paese
asiatico, AL_EA =i propone come
consulente altamente specializ-
zato per seguire investimento:
dal progetto, alla ricerca di for-
nitori, al sopralluoghi in locoalle
procedure necessarie.

La societa di Traversetolo &
strutturata a Shanghai con due

uffici ¢ cinque persone operati-
vie. Non o'é dubbio, & uninizia-
tiva al passo con i tempi e lun-
gimirante (visto il ruolo che sta
via via assumendo la Cipal Li-
dea ha preso forma neanche due

. anmni fa (nel maggioxiel 2005),

grazie all'intuizione dei due soci
titolari che guidano attivita dal-

ITtalia (e molti spostamenti a .

Shanghai): Luca Accolli ed Er-
ininio Anquati.

Entrambi hanno alle spalle
un'esperienza molto significati-
va nel gruppo Arquatl. «Siamo
stati coinvolt direttamente nel-
I'avventura pionieristica in Cina
di Franco Anquati - spiega Ac-
colli - che fu uno def primi a ca-
pire limportanza di questo mier-
cato, Il cavalier Arquati & stato
un grande maestro per me. Sono
entrato nel gruppo di Sala Ba-
ganza nel 1989 ed ho ricoperto il
ruolo di direttore acquisti finoa
quando, nel 2005, ho lasciato
l'incarico». Erminio Arquati & il

nipote dellindimenticato cava-
lier Franco. In Cina ha lavorato 00

per lunghi periodi. «Abbiamo

acquisito una grande conoscen- u._..n_. :_ m__:n Luca Accolli
24 del paese ¢ delle sue dinami- ¢ gui sopra Erminio Arguati.

[ |
che ed ora mettiamo a disposi- | |
zionedelle aziende italiane il no- |
stro specifico know how - sot-
tolinea Accoll - la Cina & una |
realti complessa, all'interno del-
la quale nomn & facile muoversi; st
rischia di perdere tempo e risor- | |
se se non s hanno punti di i
ferimento qualificati».

In poco meno di due anni
ALEA. ha gii raggiunto traguar-
di imporiant. « Abbiamo realiz-
zalo progetti nei comparti del- | |

vy lilluminazione, dell'automobi-

le, del riciclaggio, della telefonia

- prosegue Accolli - ¢ in parti-
colare abbiamo firmato un con- _
tratto nel settore cucina, che
avrd prospettive ancora pit -
levanti nel 2007=. Le strategie
per 1l futuro? «Avere un parco _ .
clienti consolidato - conclude |
Accolll - uno per settore perevi- |
tare concorrenza sleale. [l passo |
successivo sari quellodi suppor-
tare eventuali ampliamenti pro- | |
duttivi. Non solo. Stiamo pen- |
sando concretamente anche al- |
I'India, sempre nell'ambito del- | |
l'industrializzazione. [l mordi e
fuggi non fa parte della nostra |
filosofins. ¢ | &




